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O que ¢ a Strategic Platform?

Criamos produtos e servicos de qualidade superior através da hibridacao da tecnologia com

modelos de negdcio.
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revo + &enzyme

A Strategic Platform é o resultado da recente fusao entre a Revo, uma empresa de consultoria estratégica, e a Enzyme,
uma empresa de consultoria tecnolégica. Estamos convencidos de que a fusao de ambas as dreas de especializacao é

fundamental hoje em dia para proporcionar valor aos nossos clientes e ajuda-los a alcangar novos territérios
competitivos.
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MAIS DE 30 ANOS DE AMPLA EXPERIENCIA E GRANDE
EXPERIENCIA VOLUME DE PROJECTOS

MAIS DE 150 PESSOAS,

E EQUIPA MULTIDISCIPLINAR
ANALISTAS E TECNICOS

COM EXPERIENCIA



Abordamos os seus desafios a partir de trés perspectivas

[€]

Estratégia

Uma nova concecao de consultoria
estratégica e tecnoldgica para criar
produtos e servicos de qualidade
diferenciadores. Diferentes
capacidades que trabalham em
paralelo para realizar todo o seu
potencial.

Visao de modelo de negdcio

Concecao e desenvolvimento de
produto

Digitalizacdao inteligente
Capacidade tecnoldgica
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Solucoes
tecnoldgicas

Somos integradores e, portanto,

independentes de qualquer tecnologia.

Somos especialistas em:

» Digital SAP: Agilidade, usabilidade e

inteligéncia para o seu ERP.

» Innovation Tech: Inteligéncia
Artificial, Assistentes Inteligentes,
Ciberseguranca, etc.

[

Relacoes estratégicas
com os clientes

Definimos a parceria estratégica que
temos com alguns dos nossos clientes
como uma relacdo profunda e de
confianca.

Esta relacdao é marcada pelo longo
prazo e colocamos todo o
conhecimento da empresa a sua
disposicao.




Iniciativas de investigacao

Geramos novos conhecimentos e temos iniciativas de investigacao para estarmos no Ultimo estado da arte do conhecimento.

@

PYME INNOVADORA

asta el A de juic de
2028

~~~~~~~~~

QUANTUM COGNITIVE
DIGITAL INDUSTRY

Projeto Industria 4.0, interseccao
entre a Computacao Quantica e Digital
Twins.
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POST-QUANTUM
CYBERSECURITY

Desenvolvimento de algoritmos
quantum-resistant e estudo de
ferramentas de IA cldssicas e quanticas
para a deteccao de intrusoes.

DIAGNOSIS AI-POWERED
SOFTWARE

Utilizacdo de técnicas avancadas de |A,
em particular a federated learning
como ferramenta de apoio ao
diagnostico patolégico.



Inovacao, ove oo

investigacao e Sf- K= =
desenvolvimento

Diagnosis I
Platform

Industrializamos a inovacao. Generative
Consideramos a investigacao e a Al
inovacao como alavancas
fundamentais para o
desenvolvimento de servicos.

Privacy Preserving

Al & Data sharing

platform HIA-CSIC
7‘ INSTITUT ,
D’INVESTIGAgIIO
‘ EN INTEL-LIGENCIA
4,_> ARTIFICIAL
@ Clinic
D)) Barcelona

Somos especialistas em antecipar a
evolucao do mercado e em ajudar
0s Nossos clientes a adotar as Gobernanza &
tecnologias mais recentes. BIG DATA

INOVACAO

Federated
Learning

I11A-CSIC POSt‘Quantum
ymggngeAC|é Cybe rsecurity

EN INTEL-LIGENCIA
ARTIFICIAL

Quantum CELSA
Cognitive BOSCH Qg GROUP
Digital

Industry < REPsoOL

UNIVERSIDAD
POLITECNICA
DE MADRID

POLITECNICA

Instituto de Tecnologlas
Fisicas y de la Informacién
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Estrategia

Realizamos consultoria estratégica
especializada na criacdo de modelos
de negdcio, novos produtos e
servicos.

Geramos valor com uma visao
transversal e especializacdo em 4
sectores de actividade: Grande
Consumo, Retalho, Servicos e
IndUstria.

A nossa visao é a soma e o equilibrio
entre o rigor e a transgressao
estratégica.

Conceptualizamos novos produtos e
servicos desde a sua producao a
abordagem ao mercado.

Da estratégia ao mercado:

»

»

»

Estratégia e modelos de negoécio:
detecado, criacdo e estruturacao de
novos modelos de negdcio e definicao
de novas categorias de produtos e
Servicos.

Desenvolvimento de produtos e
servicos: design industrial,
desenvolvimento de produtos,
interface com o utilizador e design
empresarial.

Diversidade empresarial: gerimos o
conhecimento dos nossos clientes e
complementamo-lo com o nosso a fim
de promover novas oportunidades de
mercado (spin-off, aceleracdo e novas
unidades de negdcio).



Sectores mais relevantes

Para conquistar novos territorios competitivos, é necessario compreender as particularidades e as necessidades de

cada sector:

GRANDE CONSUMO

RETAIL

SERVICOS

[€]

INDUSTRIA

Agroalimentar; CPG (carne, peixe,
bebidas, padaria, alimentos pré-
preparados de conveniéncia, etc.);
higiene pessoal e doméstica;
cosméticos; pet food
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Distribuicdo alimentar; Hotelaria,
restauracao e colectividades; Retail
Non-food (téxtil, bricolage, animais
de estimacao, telefonia,
brinquedos...).

Banca, seguros, telecomunicacoes,
servicos publicos, formacao e outras
empresas de servigos.

Tecnologia, bens de equipamento,
bens de consumo, horeca, tecnologia
médica, montagem, energia,
mobilidade, agroindustria, servicos



Desafios estratégicos
de modelo de negocio e da tecnologia

Pilares de diferenciacdo estratégica e de contribuicao de valor

* SUPERIORIDADE E DIFERENCIACAO [ B ATRACCAQ, AQUISICAO E
DOS PRODUTOS a FIDELIZACAO DE CLIENTES

i PERSONALIZACAO E INTELIGENCIA _:q_

NA EXPERIENCIA DO CLIENTE OMNICANAL £ OMNIPRESENGA

': MAXIMIZAR OS ACTIVOS ) * MELHORAR A COMPETITIVIDADE A
COMERCIAIS E DE DISTRIBUICAO ulTm PARTIR DO BACK OFFICE
9 DA EMPRESA DATA-DRIVEN A ,l;’g-}. GOVERNACAO DA COMPLEXIDADE E
v KNOWLEDGE-DRIVEN A DA CAPACIDADE TECNOLOCGICA
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Pilares de diferenciacdo estratégica e de contribuicao de valor

* SUPERIORIDADE E DIFERENCIACAO DOS
PRODUTOS
Definir produtos distintos ou maximizar a percecdo de

valor dos produtos existentes, gerando uma posicao
distinta no mercado.

f—— PERSOI\!ALIZACAO E INTELIGENCIA NA
" EXPERIENCIA DO CLIENTE
Integrar dados em tempo real para aprimorar e

personalizar a interacdo com o cliente, tornando-a mais
envolvente e adaptada as necessidades individuais.

'g MAXIMIZAR~OS ACTIVOS COMERCIAIS E DE
DISTRIBUICAO
Tirar o maximo de partido dos pontos de contacto com
os clientes através das redes comerciais e de

distribuicdo. Transformar a rede comercial em
promotores de negécio.

@ DA EMPRESA DATA-DRIVEN A
KNOWLEDGE-DRIVEN

Desenvolver servicos empresariais que consolidem e

aproveitem os conhecimentos operacionais e comerciais,
transformando-os em a¢des estratégicas tangiveis para a

organizacao.
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S ATRACAO, AQUISICAO E FIDELIZACAO DE
CLIENTES
Estratégias inteligentes que dinamizam a aquisicdo de

utilizadores, desenvolvendo percursos de ligacdo por
tipologia de cliente.

*}?} OMNICANAL E OMNIPRESENCA

Mais pontos de contacto, harmonizados na visdo e na
acdo com o cliente e possibilitados por decisoes
inteligentes e rapidas que se adaptam a situacao.

+ MELHORAR A COMPETITIVIDADE A PARTIR
I Do BACK OFFICE

Obter informacdes em tempo real do back-office, dos
fornecedores e até do front-office para ganhar
competitividade, gerir a complexidade e satisfazer o
cliente.

# GOVERNAGAO DA COMPLEXIDADE E DA
“" CAPACIDADE TECNOLOGICA

Compreender o potencial da tecnologia, ndo sé para
sermos mais eficientes, mas também para encontrarmos
solucdes distintivas mais complexas que nos tornem
mais competitivos num ambiente em grande mudanca.




Experiéncia no Grande Consumo
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Desafios estratégicos
de modelo de negocio e da tecnologia

Pilares de diferenciacdo estratégica e de contribuicao de valor

* SUPERIORIDADE E DIFERENCIACAO [ 3 ATRACAO, AQUISICAO E FIDELIZACAO
DOS PRODUTOS a DE CLIENTES

~®-  PERSONALIZACAO E INTELIGENCIA *ﬁ*

= NAEXPERIENCIA DO CLIENTE OMNICANAL E OMNIPRESENCA

.: MAXIMIZAR OS ACTIVOS DE VENDA: * MELHORAR A COMPETITIVIDADE A
NOVOS MODELQOS DE RETAIL ulin PARTIR DO BACK OFFICE
9 DA EMPRESA DATA-DRIVEN A é’-{;‘i\‘ GOVERNACAO DA COMPLEXIDADE
v KNOWLEDGE-DRIVEN e E DA CAPACIDADE TECNOLOCGICA
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Pilares de diferenciacdo estratégica e de contribuicao de valor

* SUPERIORIDADE E DIFERENCIACAO DOS
PRODUTOS
Definir produtos distintos ou maximizar a percecao de

valor dos produtos existentes, gerando uma posicdo
distinta no mercado.

o PERSOI\!ALIZACAO E INTELIGENCIA NA
" EXPERIENCIA DO CLIENTE
Incorporar dados em tempo real para melhorar e

aperfeicoar a relacdo com o cliente: mais préctica e mais
personalizada.

'g MAXIMIZAR OS ACTIVOS DE VENDA: NOVOS
MODELOS DE RETAIL
Evoluir os actuais modelos de retalho para os adaptar a

evolucdo do mercado (concorréncia), dos clientes e da
tecnologia.

9 DA EMPRESA DATA-DRIVEN A
KNOWLEDGE-DRIVEN
Desenvolver servicos empresariais com o objetivo de
consolidar e explorar os conhecimentos operacionais e
comerciais, transformando-os em acdes efetivas para a
organizacao.
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S« ATRACAO, AQUISICAO E FIDELIZACAO DE
CLIENTES
Estratégias inteligentes que dinamizam a aquisicdo de

utilizadores, desenvolvendo percursos de ligacdo por
tipologia de cliente.

':(i‘ OMNICANAL E OMNIPRESENCA

Mais pontos de contacto, harmonizados na visdo e na
acdo com o cliente e possibilitados por decisdes
inteligentes e rapidas que se adaptam a situacao.

+ MELHORAR A COMPETITIVIDADE A PARTIR
“I" po BACK OFFICE

Obter informacdes em tempo real do back-office, dos
fornecedores e até do front-office para ganhar
competitividade, gerir a complexidade e satisfazer o
cliente.

R GOVERNAGAO DA COMPLEXIDADE E DA
" CAPACIDADE TECNOLOGICA

Compreender o potencial da tecnologia, ndo sé para
sermos mais eficientes, mas também para encontrarmos
solucdes distintivas mais complexas que nos tornem
mais competitivos num ambiente em grande mudanca.




Experiéncia no Retail

(3 imaginariom SOnOe m

Kave Home é INDITEX
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Servicos

Desafios estratégicos
de modelo de negocio e da tecnologia

Pilares de diferenciacdo estratégica e de contribuicao de valor

* SUPERIORIDADE E DIFERENCIACAO [ B ATRACAO,AQUISICAO E

DOS PRODUTOS a FIDELIZACAO DE CLIENTES
- PERSONALIZAGCAO E INTELIGENCIA NA %_
- EXPERIENCIA DO CLIENTE OMNICANAL E OMNIPRESENCA

9 DA EMPRESA DATA-DRIVEN A ,I;’Lé_;\. GOVERNACAO DA COMPLEXIDADE E
v KNOWLEDGE-DRIVEN e DA CAPACIDADE TECNOLOCGICA
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Pilares de diferenciacdo estratégica e de contribuicao de valor

* SUPERIORIDADE E DIFERENCIACAO DOS
PRODUTOS
Definir produtos distintos ou maximizar a percecdo de

valor dos produtos existentes, gerando uma posicdo
distinta no mercado.

== PERSOI\!ALIZACAO E INTELIGENCIA NA
" EXPERIENCIA DO CLIENTE
Reduzir o atrito dos processos do cliente com a empresa

(onboarding, contrato, servico ao cliente, ...), com
mensagens e ac¢cdes mais personalizadas.

9 DA EMPRESA DATA-DRIVEN A
KNOWLEDGE-DRIVEN

Conceber servicos empresariais para consolidar e
explorar os conhecimentos operacionais e comerciais,
tornando-os aplicaveis para a organizacao.
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S ATRACAO, AQUISICAO E FIDELIZAGCAO DE
CLIENTES

Estratégias inteligentes que dinamizam a aquisicdo de
utilizadores, desenvolvendo percursos de ligacdo por
tipologia de cliente.

—:é} OMNICANAL E OMNIPRESENCA

Mais pontos de contacto, harmonizados na visdo e na
acdo com o cliente e possibilitados por decisdes
inteligentes e rapidas que se adaptam a situacao.

# GOVERNACAO DA COMPLEXIDADE E DA

" CAPACIDADE TECNOLOGICA

Abordar o aumento dos servicos e infra-estruturas de
computacdo em nuvem, sistemas mais complexos,
ciberseguranca e a rdpida evolucao da conformidade
legal e ética.




Experiéncia em Servicios

OSabadell ‘ JCDecaux
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Experiéncia em Induastria

esigned by COSENTINO'
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Solucoes
tecnologicas

Integradores e
potenciadores da
capacidade tecnologica.

[StrategicPlatform]
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Solucoes tecnologicas

Dispomos de perfis
altamente especializados
com uma vasta experiéncia
na utilizacdo das tecnologias
mais avancadas.

Desenvolvemos ferramentas
préprias que complementam
as tecnologias existentes e
que podemos implementar
diretamente nos nossos
clientes, eliminando assim o
tempo inerente a curva de
aprendizagem.

Trabalhamos com a tecnologia dos nossos clientes.
Somos integradores de solucoes e isso permite-nos
ser independentes de qualquer tecnologia.
Aplicaremos sempre o mais conveniente para cada
solucdo e cliente:

» Digital SAP: Permita agilidade, usabilidade e
inteligéncia aos processos de operacao e gestao
empresarial do seu ERP.

» Inteligéncia Artificial: Active os dados da sua
organizacao para analisar causas, prever cenarios
e maximizar o valor das suas decisoes com IA.

» Assistentes de conversacao inteligentes:
Construa e reforce o canal inteligente e
personalizado com os seus clientes e
fornecedores.

» Hiper-automacao: Automatize processos de
forma inteligente, orquestrando o seu valor para
o negdcio.
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Solucoes tecnologicas

Vantagens da contratacdo neste dominio:

Oferecemos solucoes sofisticadas para desafios complexos. Nao criamos
tecnologia, oferecemos solucgoes.

Aplicamos a tecnologia correcta para resolver desafios empresariais,
maximizando os recursos ja disponiveis.

Desenvolvemos novas solucoes incorporando as mais recentes
tecnologias. Co-criamos, realizamos e experimentamos MVPs como
mecanismos para garantir o sucesso.

Criamos novas referéncias a partir da aplicacao de ferramentas
comprovadas.

Arquitetura e integracdo: construimos solucdes com as tecnologias certas
e integramo-las no seu ecossistema.

Tiramos o maximo partido das suas ferramentas para obter uma
estructura operacional robusta.
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Capacidades

Utilizamos as mais recentes
tecnologias, como a Inteligéncia

Artificial e a utilizacao avancada de
dados.

A robotizacao e o desenvolvimento
de software complementam a
geracao de solucoes inovadoras.

Somos especialistas nas mais
recentes tecnologias e solucoes
tecnolégicas amplamente
adoptadas.

|StrategicPlatform|

ANALISE AVANCADA

| INTELIGENCIA ARTIFICIAL ‘

Processamento de
linguagem natural

A 4
BlockChain

Visao artificial

DATOS
v

Ciberseguranca

Assistente inteligente Detecao de padrées Otimizacao
Assistente de voz Analise de imagens Segmentacdo
Motor de pesquisa Diagnéstico Previsao
avancado
v v v

Aprendizagem
automatica

v
BigData

RPA: HIPER-AUTOMATIZACAO

DESENVOLVIMENTO DE SOFTWARE
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SAP4 UilPath” aws @ twilio

4D LeaniX & énggsﬁo @ openAl

@ Neptune Software GOOgle o Microsoft
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A medida que progredimos em
projetos com os nossos clientes,
acrescentamos valor de forma
transversal e estabelecemos uma
relacdo profunda de maxima
confianca, marcada pelo longo
prazo e disponibilizando todo o
conhecimento da empresa.

Levamos esta relacdo com os
nossos clientes a um espaco mais
elevado de competitividade para
que possamos criar produtos e
Servigcos superiores, que antes nao
eram possiveis.

Somos especialistas na criacao de equipas
de alto desempenho. Uma equipa escolhida
pessoa a pessoa.

Os pontos fortes das nossas equipas:

»

»

»

»

»

»

»

»

Especializacao

Comunicacao

Confianca

Flexibilidade

Trabalho de equipa
Coordenacao

Agilidade

Transferéncia de conhecimentos
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Porque € que as sao fundamentais?

Motivos e vantagens

CONHECIMENTO TEMPO RECURSOS

» Implementar uma nova tecnologia da » Reduzir o intervalo de tempo na » S30 necessdrias pessoas com
qual ndo se tem conhecimento conclusdo de um projeto. conhecimentos especializados em
suficiente. determinadas tecnologias.

» Suavizar a curva de aprendizagem de

» Numa altura de rutura, é necessario uma nova tecnologia. » E necessario testar a configuracdo e a
incorporar os recursos adequados para volumetria de uma equipa antes de
o fazer com sucesso. » Aumentar as capacidades técnicas para incorporar novos perfis.

atingir determinados objetivos do
» Formar especialistas on-going. projeto. » Um projeto exige mais esforco do que o

previsto e a urgéncia é elevada porque ja
estd em producao e a receber feedback
dos utilizadores.

» E necessaria manutencdo para todos os
|StrategicPlatform| desenvolvimentos e para garantir a 27
sustentabilidade das aplicagoes.



Vantagens desta area:

Terd uma equipa multidisciplinar equilibrada, do ponto de vista técnico,
adaptada a um modelo de trabalho comprovado, com gestao direta
realizada por um partner para assegurar os resultados pretendidos.

Somos uma equipa sofisticada e de alto desempenho que trabalhara
dentro da sua organizacdo, para facilitar a agilidade e a eficiéncia.

Trabalhamos com metodologias ageis que permitem alterar as
prioridades de cada fase do projeto, de acordo com os objetivos e

necessidades do cliente, e estao orientadas para alcancar resultados
tangiveis desde o inicio.

Esta equipa fornece solucoes digitais desenvolvidas com a mais recente
tecnologia, para ultrapassar desafios de negécio e servindo como
alavanca de crescimento e otimizacao de recursos.
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Objetivos de Helacoes Estratégicas com Clientes

Quando é fundamental incorporar as nossas equipas

et

GESTAO DA
MUDANCA

Quando se verificam periodos
prolongados de elevado
crescimento ou alteracoes
relevantes nos modelos de
negadcio ou Nos processos
operacionais.

N\

-—

-

/

INOVACAO E
RUPTURA

Quando é necessario introduzir
tecnologias altamente
disruptivas e se pretende reduzir
o tempo de implementacao e/ou
a curva de aprendizagem.

o)

CAPACITAGAO DE
PRODUTOS E SERVICOS

Quando os conhecimentos
necessarios para implementar
um produto ou servi¢o ndo sao

da competéncia da empresa.

=

MANUTENCAO E
APOIO

Quando for necessario, para
garantir a sustentabilidade
operacional, funcional e
tecnolégica de produtos,
servicos e projetos.

|StrategicPlatform|
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Perfis das Equipas

Especialistas nas mais recentes tecnologias e
na utilizacdo avancada de dados.
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AS nossas

SEAT  =EUJUPRA

_—
VOLKSWAGEN — ‘V’

J ‘IIE éfﬂ)) o LA UNIVERSID
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T RAD E B E EN INTERNET

= PUIG IberCall € PYRENEES
ANDORRA
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Barcelona Madrid Lisboa CDMX

strategicplatform.com



